IKomercija

Kaip generuojami milijonai internetu

AURIMAS DULSKIS

18 mety patirtis el. komercijoje



Visos teisés saugomos. Jokia Sio leidinio dalis negali bati
atgaminama, platinama ar perduodama jokia forma ar bet
kokiomis priemonémis, jskaitant kopijavima, jraSyma ar
kitus elektroninius ar mechaninius bldus, be iSankstinio
rastisko leidéjo sutikimo, iSskyrus trumpas citatas kritinése
apzvalgose ir tam tikrus kitus nekomercinius naudojimo
bldus, kuriuos leidzia autoriy teisiy jstatymas.

Dél prasymuy iSduoti leidima kreipkités |
info@ikomercija.lt

Virselj kdré Aurimas Dulskis
Leidykla UAB , Eurografika“
Tirazas 2000 vnt

Bibliografiné informacija pateikiama
Lietuvos integralios biblioteky informacinés sistemos

(LIBIS) portale ibiblioteka.lt

ISBN 978-609-08-0563-3

© Aurimas Dulskis, 2024



Si knyga parasyta is nuosirdaus ir kilnaus tikslo duoti.
Duoti jums per savo sukauptas zZinias
ir laikg rasant Sig knyga,
o visg uzdirbta pelng is popierinés knygos
(elektroniné knyga yra nemokama)

paskirsiu R. Kaukéno paramos fondui.

Aurimas Dulskis



Turinys

Pratarmeé ... 7
Mentalitetas ... 10
Kopijavimas ar modeliavimas .............cccccoviiiiveccvee e 13
Naujoky (ir ne tik) mitas ...........c.ccoove i 15
Verslo aplinKa ... 17
Elektroninés parduotuvés pavadinimas ............ccccceevvvveennnn. 19
Prekiy tiekimas: kur ieSkoti tiekéju? ............cceoeveerecrecee 21
Kliento avataras ... 24
DEIEKIS ... 26
5 elektroniniy parduotuviy tipai ... 27
Elektroniné parduotuvé kaip prekybos centras ................... 28
NisSiné elektroniné parduotuve ..................ccoeeiieeecicicseeein, 29
Vieno produkto elektroniné parduotuvé ...............ccccceevenennns 30
Privataus prekés Zzenklo elektroniné parduotuvé ................ 32
Lean prekés zenklo elektroniné parduotuve ......................... 34
Dropshipping‘as ar prekyba i$ savo sandélio ......................... 36
Lietuva ar UZSIENIS ..o 39
Prekyba per platformas ... 42
Veiklos forma ir mokesciy reikalai ..........c..ccooveevveevceccnieen, 45
Darbuotojy samdymas ... 47

4 iKomercija



Elektroniniy parduotuviy platformos ..............cccccecevevinnn. 50

Kaip turi atrodyti elektroniné parduotuvé ........................... 53
Mokéjimy ir pristatymo btdai ..............ccocoeeiiiii, 56
4 svarbiausi dalykai elektroninéje prekyboje ...................... 60
Konversijos rodiKIis ... 61
Lankytojy srautas ... 64
Vidutiné uzsakymo suma ... 65
Sugrjztantys klientai ..o, 70
Kaip rodikliy pagerinimas veikia bendra rezultatg ............. 72
Ivadas J rekKIamag ... 75
Nemokama reklama: Google SEO ir socialiné medija ....... 77
2 reklamos kanalai: Meta ir Google ...........ccovvvieciieciin, 81
Algoritmai ir PIKselis ... 82
Meta Ads (Facebook ir Instagram reklama) ............c..c.......... 85
Google Ads reklama ... 91
Naujienlaiskiy ir SMS Zinuciy reklama ...........ccoccoveieiennnn. 96
Nuomonés formuotojy (influenceriy) reklama ..................... 102
Offline reklama ... 104
Pardavimy skatinimui: nuolaidos ir dovanos ......................... 105
Fizinés parduotuvés sujungimas su el. komercija .................. 107
Nuolatinis testavimas ... 109
Dirbtinis intelektas (Al) elektroninéje prekyboje ................ m
Procesy automatizavimas .............cococieiivciic e, N3
Knyga pasibaigé. Kas toliau? ... N5

Turinys 5



Komereiia

ikomercija

2 geri dalykai: patogesnis skaitymas + prisidéjimas prie R. Kaukéno
labdaros fondo.
Isigyk popierine knyga: https://tinyurl.com/ikomercija

6,3 mindaugassebelskis - Follow

i belskis Ka tik atsiémiau i$ pastomato!=
&

18 pradZiy uZsisakiau nemokamg ,iKomercija" online versija.

Noréjau suZinoti, ar verta démesio. Perskai€iau per 2 dienas.
Po to, iSkart uZsisakiau kelias fizines — draugams dovany (ir

vieng antram skaitymui su pasibraukymais).

18 tikryjy labai vertinga knyga! Skaiciau ir Zavéjausi, kaip viskas
ai$kiai, suprantamai ir teisingai parasyta. Tiek naujokui, tiek
profesionalui (save priskiriu antrajai kategorijai®).

§iq knyga dedu j ,NO B.S!" kategorija.

Autoriaus asmeni$kai nepazjstu (tikiuosi kada nors
susipaZinsiu). Taciau kas paskatino uZsisakyti knyga, tai
faktas, kad autorius pinigus uzdirba ne i$ kursy pardavimy
(kaip daugelis Lietuvos ,sékmés" mokytojy). AS nieko prie$
kursus, bet jei turi 997 eury info produktg, knygoje daug
dalyky negali atskleisti (nes visi atsakymai turi bati palikti
kurse).

Si knyga parasyta i§ noro perduoti savo patirtj. Ties tuo viskas
ir pasibaigia.

Man patiko, kad autorius pats sukiirgs sékmingg e-komercijos
verslg ir atvirai pasidalino realia patirtimi. Be jokiy
pagrazinimy, paslap&iy ar tud€iy ,uzdirbk milijong per 90
dieny internetu” paZady.

Jeigu perskaitysi $ig knyga, turési visus jrankius, kaip uzdirbti
pinigy internetu. Net pats neZinau, k3 reikéty pridéti.

Kadangi uZsisakiau daugiau knygy, gavau asmening autoriaus
padéka, kas labai gerai nuteiké!

Knyga
ikomercija.lt

1d See translation

lecler

Mindaugas Sebelskis (grozio priemonés)
generuoja 1000 000 € per metus




Pratarmeé

DaZnai pagalvoju, kas skiria sékmingus verslininkus
nuo ne tokiy sekminguy. Ir jeigu man reikéty isskirti tik
1savybe, ja jvardinCiau — atkaklumas. Ne Zinios, ne kompeten-
cija. Batent atkaklumas man suteiké galimybe pradéti verslo
kelione, kuri prasidéjo man blnant 13-os mety (pirmieji nedi-
deli pinigai i$ svetainiy), o véliau jzengiau | elektronine preky-
ba, blddamas 17-os mety.

Taigi sveiki, mano vardas Aurimas Dulskis. Jau puse
savo gyvenimo skyriau elektroninei komercijai. Nesiekiu bati
didziausias zaidéjas Lietuvoje, bet drasiai galiu sakyti, kad esu
vienas pirmujy ir ilgiausiai Sioje srityje dirbanciy zmoniy muasy
nedideléje Salyje. Apie mane galblt nesate girdéje, nes nedaly-
vavau nei laidose, nei tinklalaidése, tad esu kuklus verslininkas
i$ mazo Lietuvos miestelio — Vilkaviskio. Man Sis knygos rasy-
mas — savotiSkas eksperimentas: ar mazai zinomas autorius
gali pasiekti nors ir nedidele sékme su savo knyga? Smalsu.

Sia knyga noréjau parasyti jau keleta mety, taciau nuolat
ja atidéliojau dél laiko stokos. Nemeluosiu, mégstu skaiciuoti ir
visada zinojau, kad knygos rasymas ne pati efektyviausia vei-
kla jei ziGrésime per pastangy ir pelno santykj, o laiko prasme
tai tikrai daug reikalaujantis darbas. Neturiu paruoses nei kur-
sy, nei konsultacijy, kuriuos noréciau jums parduoti. Ne paslap-
tis, kad batent su tokia intencija dazniausiai raSomos knygos.
Sioje knygoje nerasite séekmés knygy autoriams, populistams,
bldingy pasakymuy kaip uzdirbti greitg milijong arba tokiy is-
mintingy fraziy kaip ,,jeigu nori uzdirbti daugiau, turi daugiau
dirbti“. Wow, tikrai? Knyga parasSiau norédamas pasidalinti
savo sukaupta patirtimi ir padéti kitiems iSvengti klaidy bei
igyti vertingy ziniy. Sioje knygoje daugiausiai vertés gaus tie,
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kas dabar svarsto pradéti elektronine prekyba, bet tikiu, kad
tam tikry ziniy pasisems ir jau dirbantys su elektronine pre-
kyba i§ anksc¢iau. Sios knygos turinys parasytas taip, kad baty
pritaikomas net ir praéjus keliems metams po knygos isleidi-
mo, nes verslo darymo principai internete nekinta. Bltent dél
Sios priezasties j knygg nejtraukiau tokiy dalyky kaip kad regis-
tracijos platformose su ekrano nuotraukomis. Sie dalykai nuo-
lat kinta ir uzima daug vietos, ir tai néra esminés zinios. Zinau,
kad jeigu jau paéméte Sig knygg j savo rankas, esate uztektinai
sumanus, kad tokius paprastus dalykus surastuméte YouTube
ar Google, jvedus | paieska tiesiog , how to...”. Trumpai tariant,
knygos formatas gana trumpas, bet jame pasistengiau sutal-
pinti visg esme kuo konkreciau.

Nuo tos dienos kai apsisprendziau, kad rasysiu, kone
kasdien uzrasinéje zymeéjausi jvairius priminimus sau, kad tik
nepamirsCiau kazko, mano nuomone, svarbaus Cia paminéti.
Elektroniné knygos versija yra nemokama, o uz popierine kny-
gq visas surinktas pelnas bus skirtas Rimanto Kaukéno véziu
serganciy vaiky fondui. Beje, po kurio laiko parasykite man ir
pasiteiraukite kaip sekasi, galblt jau bus praéje uztektinai lai-
ko, kad turéciau ir pavedimo kopija.

Lietuviy kalba néra parasSyta daug literatlros apie elektro-
nine komercijg. Mano nuomone, geriausia iki Siol esanti knyga —
Benedikto Gylio ,Bitonomija“. Ten galblt apie verslg internete
placigja prasme, bet nemazai yra viety ir apie elektronine komer-
cijg. Taciau nuo jos isleidimo 2017 metais prabégo nemazai laiko,
o technologijy pasaulyje net ir vieni metai reiskia didelius poky-
¢ius. Be to, uzsienio literatlroje aprasyti principai daznai neveikia
Lietuvoje taip pat, kaip veikia, tarkime, Amerikoje. Tai iSbandziau
savo kailiu — Sioje knygoje rasite ne tik teorija, bet ir praktinius
patarimus i$ mano asmeninés patirties (ne tik teorinés, kuo daz-
nai remiasi jvairts déstytojai). Kaip ir Benediktas, viska, kg Cia ra-
Sau, esu iSbandes savo rankomis, pradedant verslus nuo nulio.
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Norédamas, kad skaitytojai bty tikri, jog verta Sig kny-
g3 skaityti, neslépsiu, kad per daugelj mety pavyko pasiekti
nemazai (vertinant Lietuvos, ne pasaulio, mgastais). Internetu
esu pardaves prekiy uz milijonus eury. Mano istorija unikali tuo,
kad nesu turéjes greitos sékmés kai per kelis ménesius viskas
Soka Suoliais aukstyn. Visa mano kelioné tesiasi taip, kad kie-
kvienais metais (iki Siol) sekasi vis geriau, tad galéciau nupiesti
kaip Svelniai kylancig kreive. Pradéjau nuo projekto Vulcan.lt
2006-aisiais, Seimai taip pat priklauso mados prekés zenklas
Kopikta, o dabar valdau keletg elektroniniy parduotuviy ir
uzsienyje. Per Siuos metus sukaupiau nemazai patirties. Juk
jei per 18 veiklos mety, Simtus perskaityty knygy ir isklausyty
kursy, kasdien dirbdamas elektroninéje komercijoje, neturé-
Ciau ka jums pasakyti, blciau kaip Zmogus, prarades atmint;j.
Juk kazkas po tiek turéjo pasilikti galvoje, tiesa? Uztikrinu, kad
pasiliko.

Kvieciu jus leistis j Sig kelione kartu ir tikiuosi, kad
Si knyga padés jums sukurti sékminga versla (jei
tokio dar neturite arba iSplésti versla, jei versle jau
darbuojatés). Jeigu pritaike Cia pateiktas jzvalgas ir
zinias sukursite sékminga versla, nepamirskite ma-
nes — Siltas Zodis ar maza dovana bus bitent tai, ko
tikéjausi raSydamas Sig knyga!

Nenoréjau girtis, bet Siek tiek teko. Kaip kitaip jas pati-
késite tuo, kas Cia parasyta? Juk nemanau, kad norétumeéte,
kad teisme jus ginty teisininkas, kuris j teismo posédj atvyko
su 500 eury kainuojanciu automobiliu. Jvaizdis blty ne koks,
nors kompetencijos jis neparodo visiskai. Bet nepazjstama as-
menj mes priimame pagal jvaizdj, o Siais laikais statusas reiskia
daug. Bet uzteks apie mane. Si knyga juk yra apie jus ir ka ji
jums gali duoti. Pradedam.
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